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[bookmark: _Toc4669][bookmark: _Toc401135057][bookmark: _Toc401135161][bookmark: _Toc401069829][bookmark: _Toc132711570][bookmark: _Toc165268748][bookmark: _Toc136937363]（一）优博讯：移动信息化产龙头 大力开拓海外市场
来源：财富动力网
优博讯是移动信息化应用领军企业。优博讯自2006年成立以来一直专注于移动智能数据终端、移动智能支付终端等行业移动应用设备及整体解决方案的研发、生产、销售和服务，产品、解决方案应用于物流快递、电子商务、零售、生产制造、公共交通、医疗卫生、行政执法及金融等行业。优博讯立足中国，以全球视野布局，产品销往全球多个国家和地区。
一、国内外市场稳定增长
国内市场需求增长稳定，东南亚市场需求长期成长趋势明确。根据京东等知名客户;在海外，2018年前三季度实现业务收入增速400%+。中期公司有望保持业务高速增长趋势。
二、布局全球
立足中国，布局全球，海外市场拓展成效显著，销售额继续保持高速增长。公司设立了海外事业部，负责海外市场的营销及售后服务。公司凭借产品突出的技术性能优势和价格优势，采用自建渠道、与海外销售商合作等方式，逐步打通了海外的销售渠道。2018年中，公司进一步加大了海外市场开拓力度，公司产品在海外市场的认可度显著提升，在海外市场拓展的成效显著，海外市场销售额继续保持高速增长，同比增长223.72%，主要销售市场集中在印度、东南亚、欧洲和俄罗斯。
三、投资评级
短期看，公司国内的传统业务端有望保持稳定发展，海外业务中期持续保持高速增长。我们预测公司2018-2020年的EPS为0.48、0.62、0.80元，对应PE为35、27、21倍。首次覆盖，给予“增持”评级。
风险因素。海外市场拓展风险;智能移动终端产品价格和毛利率下降风险;技术人员流失风险;税收优惠变动的风险。

[bookmark: _Toc4022]（二）餐饮SaaS软件服务市场的一场新型变革悄然升起
来源：搜狐
餐饮市场的一场新型变革悄然升起，这场餐饮变革的本质是要帮助餐饮企业解决人效，信息化。通过智能餐饮软件的带动帮助餐饮市场的经营更加轻松。
[image: http://5b0988e595225.cdn.sohucs.com/images/20180316/f9a566c6cd9b4e1babc6f9fdc2aac9d1.png]
《客悦来智能餐饮管理系统》作为宏图众创旗下致力于打造智慧餐饮生态系统旗舰品牌，专注智慧餐饮管理系统、收银系统、店铺拉客、聚合支付工具等，实现“人与餐厅”的连接与价值，让互联网更好为传统行业服务，使店铺信息化，智能化，让生意更好做，为商户带来实实在在价值。
[image: http://5b0988e595225.cdn.sohucs.com/images/20180316/2464372e7774471e8338575fd8212378.png]
通过使用客悦来智能餐饮能从前厅到后厨，从营销到管理，从内到外整个经营流程都可以通过一个系统来完成。不仅能够通过扫码点餐节省人工成本提高工作效率，通过移动支付能够提高顾客就餐体验，节省时间。最重要的是能够通过客悦来的智能餐饮管理系统管理会员，再次精准营销。餐厅老板再也不用做驻店老板，通过手机随时随地的查看餐厅经营状况。
[image: http://5b0988e595225.cdn.sohucs.com/images/20180316/37357e60de71487e9025a736f17fd25d.png]
客悦来不仅是一款集智能客户端点餐系统、后厨菜品打印系统，云端收银管理系统、手机外卖点餐系统、手机预订排号系统、CRM会员管理系统、员工信息管理系统、大数据营销分析系统、数据报表系统、增值服务系统等主要十大系统功能，更是一款完全免费的智能餐饮管理系统。

[bookmark: _Toc12188]（三）未来汽车由软件定义 BlackBerry QNX打造高效汽车安全体系
来源：快资讯
随着汽车网联化、互联化加深，电影中的科幻场景逐渐成为可能。在自动驾驶时代，汽车安全体系面临前所未有的挑战。如何确保汽车软件安全，防护车机系统免受黑客攻击已经成为了消费者以及业界共同担心的热点话题。
12月3日，在BlackBerry QNX 2018媒体见面会上，其技术解决方案部(BTS)销售与营销高级副总裁Kaivan Karimi 针对汽车安全问题分享了 BlackBerry QNX的最新成果、汽车软件平台技术优势以及中国市场发展战略。
汽车将由软件来定义
自动驾驶、数字化、共享出行以及电气化正在改变汽车电子架构，系统越来越复杂。随着这些趋势的兴起，汽车由从前的受硬件驱动逐步转变为受软件驱动。Kaivan Karimi甚至表示:“ 从未来发展信号看，我相信汽车终将由软件来定义。尤其是软件将为自动驾驶、网联汽车来提供支撑。”
[image: https://p0.ssl.qhimgs4.com/t015bb69dc2a07f8d02.jpg]
BlackBerry QNX销售与营销高级副总裁Kaivan Karimi
一方面，有调研显示，目前40%的交通堵塞以及94%的交通事故都是人为原因，而自动驾驶汽车通过与基础设施互联、通过车与车交互协同进行决策，就能有效减少堵塞和交通事故。
另一方面，在汽车ECU(电子控制单元)数量越来越多的趋势下，为了减少复杂性，从单个ECU自行运作，转化为高性能平台协调运行。由于平台软件本身可以升级，意味着平台的寿命得到了提升，基于此，越来越多的主机厂把软件作为车上的一个亮点。
除此之外，汽车软件市场潜力巨大。当前自动驾驶汽车的软件市场规模是5亿美元，预计到2020年会增加到100亿美元，到2030年这个数字则会增长至250亿美元。
汽车软件挑战重重
自动驾驶技术的发展和汽车互联程度的提高，一方面能够有效解决交通拥堵和事故，提升驾驶体验;但另一方面，汽车软件受攻击面增加，安全风险也会增加。如果发生《速度与激情8》电影中的那一幕，后果不堪设想。因此Kaivan Karimi 认为:“汽车软件安全非常重要，甚至超过了车网联所能带来的其他影响。”
[image: https://p0.ssl.qhimgs4.com/t01a02cdecc36d57123.jpg]
BlackBerry QNX销售与营销高级副总裁Kaivan Karimi
除此之外，把所有的功能与ECU进行结合，汽车搭载的平台软件会面临更高的要求。不仅仅要接受不同平台安全等级不一致的挑战，还要考虑随着电子元件的增多，汽车成本也将增加，而电子元件成本将占整车成本的50%。
另外，把不同的功能和操作系统整合到同一个域控制器之中，就要对它们进行适当隔离来确保安全，也就意味着需要有一个超级库来使整车控制器达到相关的ISO要求，这也是为什么Linux、安卓系统已经不再适用车上相关功能的原因。
汽车网络安全七大建议
汽车网络安全虽面临重重挑战，BlackBerry QNX在安全和防护方面却也在不断创新。
为减少汽车遭受网络攻击，BlackBerry 打造了各种各样的产品，针对操作系统、管理程序、工具等基础软件开展最高级别的功能安全认证活动;并向制造商提供自动驾驶互联汽车专属软件平台和服务，通过Certicom采用椭圆曲线加密方式来提升产品安全性，又通过物联网平台负责软件健康检查以及对生命周期进行云管理。
[image: https://p0.ssl.qhimgs4.com/t011f53cb68e03d059b.jpg]
除此之外，保护汽车免遭网络安全威胁需要一套完整的解决方案。BlackBerry QNX作为嵌入式软件的创新者，利用 BlackBerry 在安全领域的专长，构建了保护汽车免受网络安全威胁的建议框架，致力于保障互联和自动驾驶汽车安全。
[image: https://p0.ssl.qhimgs4.com/t01f35dd7df1a5d4bee.jpg]
BlackBerry QNX在安全和防护方面的创新，基于其在汽车安全体系方面的专业经验，其专业经验主要由两部分构成:一部分来自于BlackBerry在安全领域超过30年的专业经验;另一部分是QNX所打造的通过安全认证的基础软件。
专业经验的加持使BlackBerry QNX在软件安全方面表现十分出色。美国国家信息安全漏洞数据库(NVD)数据显示，BlackBerry QNX每年处于规定限制范围内的漏洞数量均低于5个，而Linux系统普遍在200到500个之间，Android系统漏洞数量甚至超过1000个。
也正因为此，BlackBerry QNX作为一家主打安全和防护的软件供应商正被越来越多的OEM青睐。据统计，目前全球有1.2亿辆汽车在使用BlackBerry QNX技术。
助力中国自动驾驶行业发展
中国作为最大的汽车市场，政府对智能网联汽车产业和电动汽车产业推出了相关的鼓励政策的，这是其他西方国家所欠缺的。因此，BlackBerry QNX认为中国很有可能成为世界上最大的车联网和电动汽车市场。中国市场对BlackBerry QNX 的重要性不言而喻。
据了解，在中国，BlackBerry QNX已经牵手汽车行业的一级设备供应商和主机厂，比如造车新势力拜腾汽车等等。Kaivan Karimi表示:“我们相信中国的市场可以获得一个非常不错的发展。BlackBerry QNX是一家在安全和防护方面有着非常多经验的公司，这样一个定位也可以帮助中国客户在全球市场上占据领先的地位。”

[bookmark: _Toc9510]（四）特斯拉软件新升级:无指令自动减速报警
来源：太平洋汽车网
【太平洋汽车网行业频道】特斯拉首席执行官埃隆·马斯克对外透露，特斯拉Autopilot将迎来新的软件升级，对其驾驶行为进行默认设定，在驾驶员未输入指令前，车辆会逐步减速并点亮警示灯，随后，客服人员将与特斯拉车主取得联系确认行驶状况。
[image: http://p2.qhimgs4.com/t01e938077ae81d5923.jpg]
特斯拉首席执行官埃隆·马斯克
另外，马斯克还在推特上回应网友，宣布未来几个月内，特斯拉会将警车、消防车以及急救车等应急车辆添加到神经元网络中，以便于特斯拉Autopilot对应急车辆及其他类型车辆进行区分。
[image: http://p2.qhimgs4.com/t01a44253c31c2ad189.jpg]Autopilot上线以来，特斯拉已经发布了多款升级包，该系统适用于全球市场的所有车型，个别功能会提前在北美市场上线，但此次升级并未指定具体车型或市场。此前，马斯克曾表示，特斯拉自动召唤功能将有重大改进，车主将通过手机(类似遥控汽车)远程操控汽车。截至目前，特斯拉自动驾驶系统仍然需要驾驶员保持警惕并随时准备好接管车辆。

[bookmark: _Toc10824]（五）扬州软件园获8亿资金支持
来源：扬州日报
本报讯 （发改 丁蕾 张玉菁 张心怡） “有了这笔资金，扬州软件园发展空间更大、底气更足。”日前，生态科技新城易盛德产业发展有限公司成功发行了8亿元企业债券，用于重大产业项目——扬州软件园建设以及发展“互联网+”产业和楼宇经济等方面。“借助这几年扬州软件信息和互联网产业发展良好态势，债券一经推出，就受到众多投资机构的青睐。”该公司副总经理陈桃兰说，债券推出后，共有19家机构认购，认购金额合计23.3亿元，是发行金额的近三倍。
近两年，投资人偏向于持有短期债券，对长期债券不大感兴趣，这笔融资规模高达8亿元的10年期债券为何会受到市场热捧？
“近年来，扬州大力发展软件信息和互联网产业，产业发展质态好，城市品牌擦得亮，这是企业能吸引投资机构的首要前提。”市发改委党组成员、市重大办副主任张苏煜说，加之生态科技新城积极运用市场化方式培育新经济、积蓄新动能，在资本市场上的品牌越来越响。而扬州软件园又是我市在江广融合区重点打造的创新板块，未来前景看好。
这笔企业债券的成功发行，离不开政府部门的细致服务。记者了解到，此次发行的企业债券期限为10年期，如果按照传统债券设计方案，在今年债券市场“喜短厌长”的大环境下，很难受到投资者的青睐。“因此，市发改委联合易盛德公司以及中信建投，多次向国家、省发改委汇报沟通。为了更加贴近市场需求，创新提出了‘5年+5年’的发行方案，获得了监管部门的认可，为此次成功发行创造了良好的条件。”张苏煜说。
通过多方助力，这笔企业债券一面世就受到多家投资机构青睐，最终发行的企业债券票面利率降到了5.22%。易盛德公司算了笔账，这笔融资比当前市场平均利率低了1.87%，创下了今年以来同级别企业债券利率新低，这将为企业节省近亿元的利息支出，非常难得。
发行债券既是扩大融资渠道为经济社会发展“输血”的重要渠道之一，也是提升城市和企业影响力的重要方式。张苏煜表示，市发改委今后将继续助力国有企业转型发展，帮助全市各类企业降低融资成本、优化融资结构、拓宽融资渠道。
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[bookmark: _Toc396134244][bookmark: _Toc5277]（一）网络扶贫 致富路更宽
来源：人民日报海外版
“电商服务站开到村里，让桃子身价倍增，平均一个能卖到10元。”山东省沂南县岸堤镇艾山东村农民刘元强高兴地说，一个“桃本桃”电商平台，带动周边几个贫困村发展了620亩蜜桃，让许多贫困户在家门口有了致富产业。
随着国家加大网络精准扶贫工作力度，“互联网+精准扶贫”成为贫困地区发展赶超的重要抓手，利用网络推动各类资源向贫困群众聚集，精准实现脱贫致富。
网店直播共同发力
“以前收点山货农产品，最多卖半年。现在农民触网，农产品变身商品，卖全年、卖全国都不成问题了。”甘肃省陇南市成县家裕生态农业有限公司董事长张会林的产品列表里，如今包括核桃、土蜂蜜、花椒、山野菜、黄芪等40多种农产品，每年能为300余名贫困农民提供半年以上的就业机会。
在人们的印象中，甘肃省陇南市身处秦巴山集中连片特困地区，山大沟深、人多地少、贫困面大，还面临生态保护的刚性约束，保持扶贫开发与生态保护的平衡并不容易。但在这深山沟里藏着的数万个网店，则摸索出一些可贵经验。
截至2017年底，陇南市累计开办网店1.4万个，其中贫困村开办网店2101家、微店1万多家，开展电商培训累计22万多人次，实现网络销售收入累计91亿多元，带动就业达到18万余人，通过电商扶贫带动贫困人口15万余人，电商扶贫对贫困群众的人均收入贡献额达到720元。
同样，云南省怒江傈僳族自治州同样是全国“知名”的深度贫困地区，也开始推动网络精准扶贫，成果喜人。当地泸水市鲁掌镇浪坝寨村农民杨卫宏说：“以前收益再差，还是习惯种玉米。大学生村官在村里搞羊肚菌，鼓励我加入，没想到干上了瘾，多亏了他们让我开了眼界。”
　　为了推销自家羊肚菌，他还搞起了网络直播。第一次面对镜头的他有点羞涩，介绍语都说不顺，但试过几次后，已经应对自如。之后，杨卫宏还种上了无筋豆、竹荪等，积极尝试新鲜品种和技术，主动摆脱贫困。
走线上线下融合路
数据显示，2012年到2017年，中国贫困人口减少近7000万，相当于每分钟至少有26人摆脱了贫困。贫困发生率由10.2%下降到3.1%。贫困县数量实现了首次减少，减少了153个。目前，全国贫困村宽带的覆盖率已经达到了86%，农村电商有效帮助贫困地区农民增收致富。
　　鲜活的例子很多。四川省内江市资中县铁佛镇柏龙村借着网络精准扶贫的东风，从人均年纯收入1900多元的省定贫困村，到整体脱贫人均年纯收入上万元，只用了两年。2016年，柏龙村通过网络销售血橙20多万斤，2017年更是网销120多万斤，最多时一天发快递3000多件，销售范围从周边迅速扩展到全国及俄罗斯等国家，真是“键盘一敲，卖到脱销”。
从2014年开始探索“互联网+精准扶贫”的路子后，不到两年时间，柏龙村全村整体退出贫困村序列，104户贫困户全部脱贫。原贫困户熊定香说：“去年在网上卖了1000多件，价格增长了五六倍，净赚了七八万元。”目前，全村年收入超10万元的血橙种植户已达20余户。
在不久前举行的第五届世界互联网大会上，全国人大社会建设委员会副主任委员、中国网络社会组织联合会会长任贤良感慨说，随着互联网兴起，人类消除贫困事业与科技和网络的结合越来越紧密。“用互联网思维抓发展，走‘线上线下融合’的转型之路。”农业农村部市场与经济信息司司长唐珂表示，目前中国正在大力引导、发展农产品电商，实现绿色优质农产品价值。“‘互联网＋精准扶贫’的比重，从2012年的11%，大幅度上升到2016年的29%左右。”
协同提升物流零售
贫困地区农特产品的销售范围需要拓展，市场半径的扩大，都离不开物流和零售等基础设施的建设。专家建议，解决农村电商发展中“走出去”和“买进来”的问题，需要在软硬件两个方面同时发力，这些都离不开国家、企业和社会的共同参与。
交通运输部部长李小鹏说，未来3年，政府将重点聚焦交通精准扶贫脱贫和综合交通基础设施联网提升，进一步加大对贫困地区高速公路、普通国道建设的倾斜支持，到2020年实现贫困地区国家高速公路主线基本贯通，具备条件的县城通二级及以上公路。同时继续推进“交通运输+”特色产业扶贫，继续支持贫困地区约1.2万公里资源路、旅游路、产业路改造建设。
 “要想富，先修路。”可以预见，这些举措将带来十分明显的积极效果。商务部也在持续推进电子商务进农村的综合示范，大型电商平台通过产业培育、物流建设、用工帮扶、金融支持等多种形式，助力脱贫攻坚，啃下难啃的“硬骨头”。

[bookmark: _Toc28621]（二）首个互联网法院——展现互联网司法治理的“中国智慧”
来源：人民日报
打开电脑，轻点鼠标，起诉、调解、立案、举证、质证、庭审、宣判、送达、执行等诉讼环节全部在网上完成，足不出户，便打了官司。这不是想象的情节，而是通过杭州互联网法院诉讼的常态。
2017年6月26日，中央深改组第三十六次会议审议通过了《关于设立杭州互联网法院的方案》。2017年8月18日，杭州互联网法院揭牌，这是我国第一个互联网法院。
 “这是一场审判模式的革命性变革。司法程序由线下人工向线上智能转变。”中国人民大学法学院教授肖建国这样评价。
浙江作为全国电子商务发达地区，众多知名电商企业在此聚集，涉电子商务纠纷较多。为顺应互联网和电子商务的发展需求，2016年8月，浙江省高级人民法院党组首次正式提出了设立互联网法院的设想。在中央的顶层设计和政策布局下，一年后，这一设想得以落地。
 “设立互联网法院，是司法主动适应互联网发展大趋势的一项重大制度创新。杭州互联网法院不断探索涉网案件诉讼规则，完善审理机制，提升审判效能，为维护网络安全、化解涉网纠纷、促进互联网和经济社会深度融合提供有力司法保障，向世界展现推进网络空间治理法治化的中国智慧。”杭州互联网法院院长杜前说。
在杭州互联网法院，智能化审判系统将法官从繁重的重复劳动中解放出来，涉网案件开庭平均用时仅需28分钟，一起案件从起诉到结案平均仅需20天，这其中还包括了15天的举证期限。
今年4月2日，杭州互联网法院宣布全球首个异步审理模式正式启动。不同时、不同地、不同步，异步审理模式打破了时空的限制。当事人根据自身需求提出申请后，法官与原告、被告等诉讼参与人在规定期限内按照各自选择的时间登录网上诉讼平台，以非同步方式完成诉讼的审理。
全国首例涉大数据权利归属案，首例因售卖比特币“挖矿机”等数字财产而引发的网络交易纠纷案……杭州互联网法院成立以来审理了多起备受社会关注的热点案件。杭州互联网法院副院长王江桥说：“审理新型案件，推进审判模式创新，对法官提出了更高的要求，不仅要熟悉审判业务，还要了解最新最前沿的互联网技术发展情况。”
截至2018年10月30日，杭州互联网法院20位员额法官共受理各类互联网案件14233件，审结11794件，发布电子商务审判、知识产权保护等白皮书3份，多次发布典型案例以强化司法裁判的导向性作用。
　今年9月，北京互联网法院、广州互联网法院相继成立，在总结推广杭州互联网法院试点经验基础上，回应社会司法需求，健全完善诉讼规则，构建统一诉讼平台，推动网络空间治理法治化。
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[bookmark: _Toc511205782]
（1） [bookmark: _Toc511205783]业界：大数据已成为中国经济增长新引擎
来源：中国产业经济信息网
第七届中关村大数据日——大数据应用与治理高峰会议11日在北京举行，来自政府机构、科研院所、行业领先企业的专家学者，围绕“大数据应用与治理”的主题，从大数据实际应用、数字经济的发展、大数据的治理等方面展开探讨与交流，业界认为，大数据已经成为中国经济增长新引擎。
本届高峰会由中关村科技园区管理委员会指导，中关村大数据产业联盟、北京大数据研究院联合主办。会议旨在挖掘大数据产业推进技术和机制痛点，促进大数据产业良性快速健康发展。
中国行政体制改革研究会常务副秘书长王露指出，近年来，随着国家大数据战略实施与推动，大数据、互联网、云计算与各行业深度融合，大数据在企业决策、生产营销、渠道物流等环节发挥重要作用。大数据将创新作为强劲新引擎，加速转化新技术、新成果，为经济增长集聚新动能。
阿里巴巴集团技术副总裁、首席安全专家杜跃进指出，中国和美国都是数字经济发达国家，中国是商业模式创新更多一点，而美国是技术创新更多一点。但从安全角度、数量角度来说，中国最有机会在数据安全领域摸索出一套世界领先技术。
中关村管委会副主任王汝芳表示，中国数据资源和大数据企业最密集的区域在中关村。中关村已经在数据采集、数据存储、数据易处理，分析数据可视化、数字流通关键产业环节形成完整的产业链，拥有大数据算法、边缘计算、可信计算、数字通信等一批关键核心技术。下一步，中关村将进一步优化营商环境，构建更为完善的产业生态，推动大数据与实体经济融合发展

[bookmark: _Toc27185]（二）高通苹果专利之争：谁都有软肋
来源：中国产业经济信息网
在通讯市场中，所有公司都是一个相互依存的整体。那种违反全球化潮流，试图通过某项专利技术遏制甚至打击其他企业的做法，最后的结果就是两败俱伤，合作才能共赢。
12月10日，高通对外宣布，中国福建省福州中级人民法院授予了高通针对苹果公司四家中国子公司提出的两个诉中临时禁令，要求他们立即停止针对高通两项专利的、包括在中国进口、销售和许诺销售未经授权的产品的侵权行为。该案所涉及的两项专利之前已经在专利无效程序中被中国国家知识产权局认定为有效。
在知识经济时代，专利技术在市场竞争中的作用益发凸显。可以这么说，谁掌握了更多的专利技术，特别是核心专利技术，谁就拥有更多的市场话语权。国外相关机构预计，到2025年，5G手机每年将产生近200亿美元的全球专利授权费，累计将超过550亿美元。以此次打官司的主角高通为例，目前高通拥有13万项专利储备，涵盖芯片、移动通讯等必要技术。其中在全球5G技术专利方面，高通一家拥有其中15%的专利。而且从专利质量来看高通最高，核心专利最多。庞大的专利积累，成为高通收入的重要支撑。高通2018年的财报显示，光是技术授权部门贡献的息税前利润就高达52亿美元。在业内，高通专利费又被称“高通税”，全球几乎每家智能手机厂商都逃不过“高通税”。
但是，即便如此，高通并不是通讯市场的唯一霸主。在众多的竞争者中，苹果既是高通专利技术的使用者，同时又是强有力的挑战者。2011年起，高通一直是苹果iPhone的独家芯片供应商。根据市场估测，陷入专利纠纷前，高通原本每年能从苹果拿到20亿美元左右的专利使用费。但今年以来，双方的矛盾进一步上升。据统计，截至2018年6月中旬，苹果和高通已经在全球打了50多场专利官司。
在高通与苹果的专利大战中，两者并没有从中获益。相反，由于苹果愤而转用英特尔芯片，不仅导致苹果手机速度减缓，用户体验变差，使得以往在“饥渴营销战略”下新机往往出现抢购潮的现象一去不复返。苹果的股价大幅下跌，仅在今年11月份就暴跌了21%。而高通同样因为苹果的弃用损失惨重，利润出现下滑。在2018年第四季度财报中，高通业绩首次亏损，而且亏损额度近5亿美元，这是高通上市后第一次出现亏损，全部财年则亏损达到48.64亿美元。
高通苹果专利之争给我们最大的启示是：在经济全球化背景下，任何一家公司都不可能拥有全部的专利技术，都有自己的软肋位置。强大如苹果公司，每年也需要花费巨额资金向其他公司支付专利费用。值得关注的是，目前掌握5G专利技术最多的是中国的华为公司，华为公司的专利族数达到了1481，占全球5G专利技术总量的28.90%。而根据中国国家知识产权局公布的信息，苹果公司从2015年开始，每年向华为支付超过上亿美元专利费用。事实上，不仅仅是苹果，爱立信、高通之类的专利大公司也需要向华为支付相应的数额可观的专利费用。
由此可见，在通讯市场中，所有公司都是一个相互依存的整体。特别需要提醒的是，那种违反全球化潮流，试图通过某项专利技术遏制甚至打击其他企业的做法，最后的结果就是两败俱伤。合作才能共赢，公平的市场竞争才能促进行业的发展，提高消费者的福利水平，进而推动全球经济复苏的进程
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[bookmark: _Toc6077]（一）优办，专注人力管理的软件
来源：搜狐网
优办是讯盟旗下一款专门协助人力资源公司改革的产品，通过电子合同、客户管理、雇员管理等多种业务场景，实现信息数据化、管理流程化和工作高效化转型。优办，让人力管理更简单。初页：这个项目的主要产品/服务是什么？有什么亮点？
主要产品是优办。我们产品的设计理念是“简单易用”，无需操作说明与培养即可“傻瓜式操作”。目前，我们主力开发的功能是人力资源公司的雇员档案管理，通过电子合同、客户管理、雇员管理三大模块的打磨，将简单易用的操作界面展现给客户，而后台的算法将三大模块既可紧密关联又可分拆使用，并能多通道采集数据，整合数据内容，成为一张简单的档案表。
初页：解决了哪些痛点？主要用户是谁？市场情况及发展趋势如何？
优办是一家专注人力管理的软件公司，主要服务于人力资源公司。解决了人力资源公司采集数据难、成本高、出错率高、服务效率低等痛点。
初页：行业的竞争情况如何？对比行业其他同类项目，有什么优势和特点？
目前我们没有直接竞品公司。我们是一家互联网软件服务公司，我们老板的经营理念是开放与合作。我们可以与钉钉、企业微信、ERP等合作（如果对方愿意的话），而目前市面上的“薪太软、薪福多、工猫、智阳”等都属于有着技术产品的人力资源公司，而像“薪人薪事、大象人事”等又都是服务于企业的产品，我们是服务于人力资源公司的软件产品，定位上不一致，所以不存在竞争。
我们产品的核心优势就是简单。我们的产品设计理念就是“简单易用”，我们提倡的是“傻瓜式”操作模式，客户无需看说明，无需培训即可上手使用，我们希望我们的产品让客户真正的提高效率，而不是增加员工来维护这套系统，就像一套智能打印机，使用起来是需要有人专门配置和学习，一般人不会操作。
初页：商业模式是什么？未来有哪些发展规划？
我们基于互联网、云计算系统，为人力资源服务行业提供一套SaaS解决方案，通过电子合同、员工管理、工资条等多种业务场景，实现信息数据化、管理流程化和工作高效化的转型，协助人力资源公司管理更简单！
初页：您的团队是怎样的？此前有哪些经历？
我们的技术、产品团队，全部来自阿里、百度、网易，并服务于中国移动开发人事管理系统5年之久，而我们的运营团队和顾问团队来自人力资源公司，从业经验有5-10年之久，所以我们有相当强大的技术经验和行业经验。

（2） 汽车小程序、APP软件开发促行业高效网络营销
来源：今日头条
时也势也，唯有变化才是永恒。汽车行业在互联网、大数据、人工智能的新技术浪潮冲击下，行业发生了巨大的变化，消费者也不再只能通过汽车销售客服的介绍才能了解到汽车的相关性能等信息，越来越多汽车购买者都是提前通过网络等方式详细了解汽车信息后再通过互联网、门店等方式进行购买。汽车企业唯有跟进时代发展步伐才不至于落后而被淘汰出局。在移动互联网的作用下，汽车企业纷纷通过汽车手机APP软件开发、汽车小程序开发等方式布局互联网市场，挖掘汽车市场潜力与消费倾向，推动企业进一步发展。
[image: 汽车小程序、APP软件开发促行业高效网络营销]
汽车网站建设案例
汽车APP软件与小程序开发主要通过哪些功能实现高效网络营销
分类管理
不同汽车、不同品牌、不同功能、不同价格、不同颜色等对汽车提供了更详细明确的分类，汽车手机APP软件与小程序开发可把汽车进行更详细明确的分类管理，为消费者提供精准的分类查找服务。
汽车功能、配置等详情介绍
随着互联网的渗透到我们生活的各个方面，消费者通过互联网搜索了解汽车信息已成为一种常态，企业通过汽车APP开发、汽车小程序开发布局互联网的同时，把汽车功能、配置等详情进行图文、视频等详细介绍，为消费者提供互联网搜索渠道，把汽车相关信息无时间无区域限制的展示给消费者，增强用户对企业印象，引导消费者预约试车购买。
汽车知识资讯功能
传统的汽车宣传成本高，转化低。汽车手机APP应用软件开发、小程序开发可提供汽车知识与企业资讯等相关信息，24小时不间断展示引流，提高企业知名度。吸引更多汽车爱好者与购车一族了解学习相关汽车知识，引导转化为客户。
[image: 汽车小程序、APP软件开发促行业高效网络营销]
汽车APP开发案例
线上预约试驾与购买
汽车APP开发与小程序开发可为消费者提供在线预约试车服务与在线购买服务，提前通过网络平台了解汽车详细信息，选择满意的车辆后，直接在线预约，提高转化率，有利于汽车企业提前做好准备工作，提高用户体验。同时满足用户在线购买汽车需求。
二手车回收销售
二手车高性价比趋势引导越来越多消费者购买二手车，据了解，二手车销量逐年增加。企业可通过汽车APP软件与小程序在线收购二手车与销售二手车服务，增加服务项目。
汽车相关增值配套服务
汽车APP软件除了售卖汽车产品外，还可为用户提供相关的配套服务，如汽车保险、汽车保养、停车位管理、违章查询与处理、维修管理、汽车配件、实时路况查询等多元化服务，一个汽车APP软件解决汽车用户的所有难题。
价格计算
除了全款购买，越来越多人喜欢通过分期付费购买产品。汽车APP软件可为消费者提供不同分期情况的月付金额计算与分期购车方案，让消费者可根据自身实际情况选择合适的消费，促进成交。
[image: 汽车小程序、APP软件开发促行业高效网络营销]
APP、小程序、网站建设公司——互诺科技
互诺科技
互诺科技成立于2000年，是中国领先的整合式互联网应用服务商，国家认证“双软”及“高新技术”企业。多年来始终致力于创造专业化、个性化、品牌化的网络服务。目前，互诺的核心产品包括“互诺云建站系统、网站建设、QDShop商城系统、QDMall多用户商城系统、手机应用开发、APP开发、微信小程序开发、域名注册、企业邮箱、虚拟主机等多项互联网应用服务。成立至今服务超过20000家企业客户，完成项目案例30000多个，拥有20多项自主知识产权及多项专利认证，总部设立在广州，并分别在上海、深圳、佛山、东莞等地成立分公司。
互诺先后为清华大学、恒大地产、蓝月亮、深粮集团、创维、长虹、日丰企业集团、国药集团、TCL集团、星艺集团等3000家大型品牌、事业单位20000多家企业提供互联网业务服务，互诺完善的项目管理流程，通过十大管理模块，严格把控项目进度与质量监控加上过硬的技术实力获得客户的一致赞誉。
公司发展至今，员工总数已逾200人，每位员工都是各自领域的精英人士，拥有过硬的技术实力，一流的服务态度，能够为客户提供更优质的APP开发、小程序开发、网站建设等服务。
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（1） 工信部要求运营商解决手机号异地销户难问题 北京开始试点
来源：中国产业经济信息网
针对用户反映的手机卡异地销户难问题，工信部日前回复媒体表示，已要求三大运营商2019年1月1日起，在全国正式提供手机号异地销户服务。
一段时间来，手机号异地销户难一直是令不少手机用户头疼的问题。昨日，记者就目前异地手机号销户手续分别咨询北京运营商发现，目前北京地区已有运营商可以提供异地销号服务。
北京移动、北京电信用户可到营业厅办理
昨天，记者分别致电三大运营商。北京移动客服人员表示，可携带身份证、服务密码，至北京移动营业厅办理。北京电信也表示，携带本人身份证，至电信直营营业厅即可办理。北京联通客服则表示，办理手机号销户事宜目前仍需咨询归属地。不过，另有联通工作人员表示，可尝试登录中国联通“手机营业厅”APP，通过网上可实现异地销号。
异地销户为何难推行
一直以来，不少用户对运营商异地补卡和销号流程提出意见表示，手机卡丢失或停用后，需要返回原办卡地补卡、销号，有诸多不便。
据了解，手机号销户流程此前比较复杂，通常必须由机主本人持身份证原件回号码归属省份办理，或将本人身份证原件和委托授权书寄送给异地亲友，由亲友前往相应营业厅办理。
有业内人士表示，异地销户既涉及用户与归属省公司、业务办理省公司之间的权利、义务转移,又涉及用户退费、异地交费、省际结算、异地发票退回和开具、工单流转、人员培训等问题,业务实现较为复杂。特别是对于靓号、终端、融合产品等合约计划用户,须先解除合约才能办理销户,而各地合约计划内容差异较大,解约所涉及的违约金规则各不相同,要保证异地销户用户的权益,需要花费时间及投入人力、物力,做大量复杂、细致的工作。
此外也有分析认为，关系到运营商“离网用户数”的考核压力，也是此前造成异地销户难的部分原因。
三大运营商已积极研究解决方案
工信部近日对此回复媒体表示，高度重视用户反映的手机卡异地销户难问题，要求三家基础电信企业2019年1月1日起在全国正式提供手机号异地销户服务。
信息显示，今年9月份，中国移动表示，去年已在自有营业厅提供线下异地补卡服务，部分合作营业厅因不具备条件，暂不提供异地补卡。目前正和政府主管部门沟通，争取实现线上换卡补卡。
中国联通表示，力争在年底前推出自有营业厅异地销号业务。中国电信表示，今年10月1日起试运行异地补卡业务，明年1月1日起向所有用户开放。
另据了解,目前部分地区的运营商正在逐步试点开设手机号异地销户业务。中国移动、中国电信部分营业厅已可以代用户申请办理异地销户,但不能当场办理,仍需要等待数天。


[image: 0072]


[bookmark: _Toc13009]第六部分

[bookmark: _Toc26257]【管理与创新】




[bookmark: _Toc10168]（一）成大事者，眼光比金钱更重要！
来源：管理智慧
在一次朋友组的饭局上，有一哥们愤愤不平地说：老子要是像任正非一样有一个副省长岳丈，要权有权，要钱有钱，也能像他一样干一番惊天动地的伟业。
我没有当面怼他，但心里认为他说的不对，因为实际上任正非1987年创业时在深圳，己远离那位副省长岳丈任职所在的四川省，并且己经与副省长女儿离婚。
当时，他的创业资金也就2万元。
所以说，使任正非的华为公司快速成长为世界500强的，一定不是靠钱，而是另有原因。
不少人把钱看成是干大事和创业成功的先决条件。
但我不这样认为。
01
人们缺的不是财富
而是缺乏“财富眼光”
 “财富眼光”又可称为“机会眼光”。
今天回过头看改革开放的过去四十年，中间经过了很多阶段，其中每个阶段都会释放出不少机会。常常有人后悔，言：当初只要抓住一个机会，我就大发了，我就不是今天的我了。
但在当时的每个阶段，大多数人眼中都看不到机会。我过去到各地去演讲与讲学，常常碰到有人问我：东方老师，现在怎么机会这么少？我们这一代人是不是生不逢时呀？
我认为，实际上他们真正缺乏的不是机会，而是发现机会的眼光。
人类经过漫长的发展和技术进步，至今为止，其判断和决策的手段仍然有较大的缺乏。在不少领域人们需要作出判断和抉择时，总是面临必需信息的不足。所以一个善于在信息不完全情况下作出正确判断和正确决策的人，其创造与获取财富的机会，是非常多的。
 “机会眼光”，指善于发现和判断技术、产品和市场及资源的潜在价值和被低估价值，预测经营领域内外环境的变化，先人一步看到未来成功的可能性，对企业成长作出战略规划的能力。
比如说，全世界开便利店的小老板何其多，也没谁能发大财，更没有人看出它有什么伟大前途。
但有人看到了便利店的巨大的潜在价值，把它做成连锁模式，如今己成为拥7万家门店的全球公司。它的商号叫“7-Eleven”。
 
成就“7-Eleven”辉煌的重要因素之一，就是它的经营者的“机会眼光”。
“机会眼光”主要包括以下四个方面：
一是要善于发现市场未被满足的用户需求与期待。
二是要善于发现可持续盈利的商业模式。
三要善于发现广阔的市场与延伸的相关市场。
四要善于发现行业运行与发展周期中危机里的调整机会。
02
人之间的竞争，企业之间的竞争
最终是“超越意志”的竞争
在商界获得大成功者，常见的有两个途径与两种人。
一个途径，是市场尚未成熟、前途未卜、大多数人视而不见或以为风险大且视为畏途的新领域；而一种人，是一种新观念的发起人，他们具有超前眼光、敢冒风险、敢于尝试新领域并且拥有伟大愿景的先行者。
曾经是小公司的微软提出了一个大愿景：“让每个书桌上都有一台电脑”，这在1980年的那个时候是一个不可想象的事情，但后来实现了。
另一个途径，是虽然赢利丰厚、前途似锦但行业进入壁垒高、所需资金大、条件复杂、过程艰难、存在失败风险与政治风险的大项目大机会；而另一种人，是大无畏者，他们具有敢于挑战、没有条件创条件并敢为天下先的大魄力。
白手起家的公司老板李书福，是农家子弟出身。他一贯胆大包天，竟敢闯入行业门槛极高、由世界级企业占领的汽车领域，后来竟也站住了脚，取得了快速发展。他的公司现资产总值超过179亿欧元，连续八年进入中国汽车行业十强，进入世界500强，还收购持有的沃尔沃集团8.2%股权，成为其第一大持股股东。
以上两种人，如微软创始人比尔·盖茨、李书福等，有一个共同特征，他们都是由“超越意志”驱使的人。
一般的人受“资本意志”支配，而卓越者是由“超越意志”驱使。
资本意志，即人们对投入一定数量的资本有保值增值的要求，看重的是金钱回报。
超越意志，是一种远远超出一般水平的发展追求目标，它是人类一种稀有的社会理想主义和英雄主义相结合的精神力量，是大多数人所缺少的，是一种稀缺资源。
空手创业的苹果创始人乔布斯，其理想便是：“活着，就是改变世界”。
一切软弱都是意志的薄弱，意志是人类全部主观能动性的表现。人类之所以成为人类，从所有动物中脱颖而出，之所以摆脱恶劣的自然条件的束缚，能够从无知无为的低级境地达到认识世界、改造世界的目的，就是因为拥有主动追求更高目标、克服内心软弱与战胜艰难险阻的超越意志。
超越意志，首先是追求最大支配权力与最大自由的意志，它要求人们有对社会责任与企业使命的敏感，深刻的认识，要求自觉地确立追求的目标，要求人们克服内心的恐惧、困惑与动摇，产生不断超越自我、更快地提高与发展的理想激情。要求敢冒风险，并勇于探索陌生领域，开创新的事业。一个企业从诞生的第一天起，超越意志的强弱决定了这个组织志向目标的大小，决定其前途有多大、有多远。
超越意志是发动企业所有活动能量与潜能的能力，它推动人们为达到企业的预定目标而投入行动，去运用力量、创造力量、改善力量并争取更多更大的力量。在实现目标的过程中遇到阻力和困难时，意志会推动人们想方设法地排除阻力和困难。
超越意志能够抑制与预定目标相矛盾的行动，坚持既定的运动方向。企业在运用权力和追求企业扩张的过程中，会遇到很多心理上和外来的压力、困难、风险，也会遇到与目标无关的其它内心冲动、欲望和各种诱惑，意志薄弱者会因此放弃既定行动或偏离轨道，而坚强的权力意志可以克服这些妨碍因素。
人与人的竞争，企业之间的竞争，最终是超越意志的竞争。拥有强大超越意志的个人与企业，最终会战胜超越意志弱小的个人与企业；拥有强大超越意志的个人与企业，最终也会超过虽然暂时领先但超越意志相对疲软的个人与企业。
















[image: 0072]




[bookmark: _Toc4992]第七部分

[bookmark: _Toc13601]【会展资讯】




[bookmark: _Toc2370]（一）赛宁网安支持全国大学生信息安全总决赛落下帷幕
来源：凤凰网
7月26日下午18点，第十一届全国大学生信息安全创新实践能力赛总决赛闭幕式在清华大学举行，通过线上初赛及八个分区半决赛选拔出的24支高校战队在经过了两天的巅峰对决，来自山东科技大学的TimeKeeper战队获得了总决赛的冠军。
本届大赛由教育部高等学校信息安全专业教学指导委员会、中国互联网发展基金会网络安全专项基金主办，清华大学网络科学与网络空间研究院承办，相关领导出席了闭幕式。
[image: IMG_256]
本次比赛采用开放命题形式的创新实践能力攻防赛制，所有的战队都已在赛前自主开发应用，预设挑战构建靶标环境。在持续一天半的比赛时间里各参赛队伍同时进行安全应用攻击破解和安全应用漏洞修补的操作，最终各战队还针对自己的创新设计思路进行分享展示，并接受评委及其他战队的提问。比赛首日，来自南开大学的Qs战队率先拿下全场第一个0day。最终根据综合成绩排名，来自山东科技大学的TimeKeeper战队获得了本场比赛的冠军，来自国防科技大学电子对抗学院的BOI战队获得亚军，来自南京邮电大学的X1cT34m战队获得季军。山东科技大学，北京理工大学，兰州大学荣获创新单项奖。
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山东科技大学TimeKeeper战队
支持本次赛事的是赛宁网安“CP-AD网络安全攻防实战竞赛平台”，这一次的竞赛平台支持，虽然任务量巨大，但是赛宁网安只用了两台标准2U设备就全程支持了比赛的顺利进行。赛宁网安攻防竞赛平台集“练、测、赛”一体化设计，提供理论赛、CTF竞赛、A&D竞赛、工具库、漏洞库，是国内各行业信息安全人才考核和选拔的首选产品。
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赛宁网安竞赛平台展示赛况
赛宁网安攻防竞赛品台支持了四届XCTF联赛各站攻防对抗比赛近百场、白帽联盟会员高校校赛、江苏省网络空间安全攻防对抗赛、河南省网络空间安全技能挑战赛、中国移动全国网络安全运维技能赛、赛博地球杯工业互联网安全大赛、首届强网拟态防御国际精英挑战赛等赛事。



[bookmark: _Toc27137]（二）“巅峰极客”大赛 为成都建设网络信息安全之都贡献力量
来源：成都全搜索
2018国家网络安全周重磅活动之一“巅峰极客”网络安全技能挑战赛首轮线上赛已经完满收官。据悉，此轮线上赛持续进行8小时，采用累计积分制筛选，其中有8支成都战队进入首轮赛30强。7月30日，记者采访了排名第三的“4WebDogs”战队、第九的“施工队”战队和第十的“马鞍东路十一号施工大队”战队，探寻“巅峰极客”大赛背后的故事。
参赛是另一种形式的实战
战队名：4WebDogs 排名：3
所属公司：成都无糖信息技术有限公司
成都无糖信息技术有限公司相关负责人表示，在完成比赛的过程中，团队成员非常团结一致，众志成城，这就是最大的意义。该负责人表示，此次比赛的成绩首先是团队多年来的技术及经验积累。同时，大家也做了很充分的准备，在赛前就做好了分工合作。
据了解，成都无糖信息技术有限公司是以国内知名安全团队PKAV为核心的自主创新型企业，致力于反网络犯罪领域的安全技术研究与产品研发。在WEB安全、漏洞挖掘、网络攻防等研究领域具备卓越的技术实力和丰富的实战经验，为国家及各省市相关部门提供高效专业的网络信息分析服务和实战解决方案。“我们希望从维护人民群众合法权益的角度作一些贡献，同时利用自身技术优势，建立集打、防、管、控、研于一体的反网络犯罪智能自动化实战平台，专业对抗网络诈骗、电信诈骗、网络传销、网络色情、网络赌博、网络黑灰产等各类网络犯罪，真正做到将关口前移，防患于未然，助力相关政府部门实现对网络犯罪的线索发现、情报甄别、数据分析、实时预警、深度溯源、取证支撑。”该负责人说。
该公司渗透测试工程师杨智雄表示，作为一名网络安全从业者，成都地区网络安全环境和氛围像一股热浪冲击着他，让他不断学习、不断前进。在杨智雄看来，参加比赛对他来说是另一种形式的实战，让他在工作中积累的经验和技术能力得以发挥。“平时工作之余就爱好搞网站，研究漏洞，参加一些白帽众测，逛逛技术贴吧论坛，也让我在技术技能上有了长足的进步，这些精力和时间的投入是我不断进步的阶梯。”
以参赛促进安全行业交流
战队名：施工队 排名：9
战队名：马鞍东路十一号施工大队 排名：10
所属公司：成都思维世纪科技有限责任公司
在刚刚结束的“巅峰极客”网络安全挑战赛第一阶段线上赛中，成都思维世纪科技有限责任公司组建的两支参赛队伍分别获得第九名和第十名，从全国3200余支队伍中脱颖而出。
“可以说这两支队伍的成员都是我们公司的王牌工程师，经验丰富，技术过硬。”成都思维世纪科技有限责任公司相关负责人表示，为积极备战比赛，在组建队伍方面，经过重重筛选组建了两支参赛队伍。在给参赛队员做好后勤保障的同时，给予鼓励激励，让参赛选手轻松上阵。该负责人认为通过比赛的形式，可以吸引老百姓对网络安全、对安全行业的关注，促进安全行业的交流。同时也为各企业提供一个发现优秀安全人才的平台。
谈及为什么热衷网络安全，该公司参赛队员高级安全工程师袁茂文认为，网络安全是网络世界良好运行离不开的支撑条件。一方面是他对技术纯粹的热爱；另一方面他希望通过努力，让这个世界能变得更美好。他总结这次线上赛的特点，赛况紧张比赛时间只有8个小时，要攻破全部15道题难度大，他们团队分工明确，共完成了9道题目，取得了1700分，排名比较靠前。“因为时间紧题目难，比赛当天大家就在办公室简单吃了两口盒饭，一天的比赛下来感觉还是挺累的。”
“以往很少参加类似的大型比赛项目，主要精力都放在向各行业客户提供优质的产品和服务上，常年奋战在项目一线。”说起参赛契机，袁茂文表示，这次比赛与以往不同，规模大，高手云集，是网络安全宣传周的重头戏，作为成都本地的老牌网络安全企业，同时也是国家互联网应急中心的支撑单位，他们积极参与，为成都建设网络信息安全之都贡献力量。
成都是一座包容性很强的城市，有吃不完的美食，有大批优秀的企业。袁茂文说，“在紧张工作之余也能感受闲暇的市井生活，在成都工作生活让我感到舒适。”
专家解读
成都市网络安全创新服务中心技术专家 赵世铎
成都互联网普及率高 发展电子信息产业极具优势
在成都市网络安全创新服务中心技术专家赵世铎看来，成都是一个很有活力，针对科技人才的政策足够开放的城市。成都市网民规模大，互联网普及率高，发展电子信息产业极具优势，网络信息安全方面专家人才雄厚。他还特别关注到，成都在“中国金融中心指数”中排名全国第五，在“金融宽度”中排名全国第三。
作为全国首批、中西部唯一的“中国软件名城”，成都网络安全产业位居全国前列。全球软件10强企业有6家落户成都（微软、甲骨文、国际商用机器、爱思普、赛门铁克、易安信），成都也是国家重点布局的网络安全产业化三大基地之一。赵世铎认为成都网络安全科研布局完整、高端前沿。尤其是成都高校网络安全学科建设一流，四川大学获批国家首批一流网络安全学院建设示范项目，西南交大是全国最早设置网络安全专业的高等学校之一，电子科技大学、成都信息工程大学等高校近年来也纷纷培养了大批网络安全专业人才。
谈及成都网络安全产业载体和园区设施，赵世铎列举出大数据产业园、国家西部网络安全产业园、天府软件园、中国电科网络信息安全产业园、成都芯谷、网络安全产业示范园、 西南交大智慧产业城、西部智谷、羊马新城等10个园区的分布，他认为园区配套完善分布合理，涵盖全市多个区（市）县，覆盖中心城区、近郊、远郊。
怎样来看成都网络安全工作的具体“打法”？赵世铎认为，成都建成全市网络安全应急指挥中心，建设“成都市关键信息基础设施态势感知平台”“成都市政务信息系统安全监测平台”“成都市工控系统安全监测及应急响应平台”。同时，成都还与国内知名网信企业合作，开展天府网络安全实验室建设、数据安全评估等试点工作。
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